TOY SAFETY SPECIAL

controls by the police relating to the
safety and originality of the uroduct
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Luca Strazzera, sua compagnia
S foe v _ titolare, Luncan’s Distribuzioni  non interes
wistormaer mentality. the damar Sicuramente in un MoMmento come sava il nostro
quello che sta attraversando il nostro mercato. Beh,
. Paese sul piano economico, non ci 10 penso che
: e : poteva essere ciliegina sulla torta pill guesto sara il
; : ! , , I S1om gustosa di guesta! Non voglio dire commento che
grs has also changed: (felevis che la normativa non sia scaturita da verra da parec-
advertising [hal unil recentiy wa una necessiti, ma quando le applica chi fornitor
1 ‘ l,\ ._L M—L : zioni diventano europee si va oltre esten .l.|] fronte
15 et i . la realti! Ricordo ancora quando un alla direttiva da
that through controlled productio rappresentante della Sega, commen- noi recepita.
are atfractive to families in terms of tando le nuove regolamentazioni sui La Germania, per esempio, non ha
SEEENyyee videogame in Italia, disse che alla ancora introdotto la normativa. Non
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SPECIALE SICUREZZA GIOCATTOLI

ci sarii commercio intereuropeo tra
quella nazione e quelle che invece
hanno recepito la direttiva, ma intan-
to la Merkel ha salvaguardato la sua
economia intema.

Sicuramente ci sard un aumento dei
prezzi gi ‘alla fonte’, ciod dai pro-
duttori, che si caricheri sugli articoli
e a cui andra aggiunto il costo delle
certificazioni in Italia (che ha gia
avuto un vertiginoso rialzo) che ora
come ora non riguardano solo gli
articoli, ma anche le confezioni.

Tra le aziende. quelle che non si
aggiomeranno e non avranno la forza
di far fronte all’aumento sproporzio-

Luca Serafin,
fitolare,

Luca sri

La nuova norma-
tiva & certamente
importante perché
con essa cambiano
le responsabiliti (o
meglio la respon-
sabiliti coinvolge
tutta la filiera del prodotto giocattolo:
fabbricante. rappresentante, importalo-

re e distributore) e il modo di lavorare,

ma in un periodo di congiuntura come
quello che stiamo vivendo in Italia
nom & una buona cosa avere troppe
normative perché per le aziende que-
sto diventa un fattore limitativo che si
traduce solo in costi in pib. Stati come
Germania, Belgio, Francia ¢ San
Marino non hanno recepito la diret-
tiva perché intelligentemente hanno
anteposto I"economicith aziendale alla

nato dei costi andranno indubbia-
mente incontro a grosse difficolta,
Anche perché ci sari la concomenza
i imprese con prodotti non confor-
mi 0 non perfettamente allineati alle
nuove normative con prezzi molto
molto pil competitivi,

Voglio anche aggiungere che
avendo a che fare con produttori
orientali, posso testimoniare delle
grosse difficolta che oggi pin che
mai sono sorte a lavorare con loro,
La stragrande maggioranza non &
informata, non ha 1 requisiti o non &
nelle condizioni di corredare gli anti-
coli con le documentazioni richieste.
Anche perché, indiscutibilmente, la
normativa @ molto complessa, Ancor

burocrazia.

La direttiva & stata pensata per bloc-
care i mercati del lontano Oriente che
non hanno regole e questo & un bene.
Ma di regole, noi gqua ne abbiamo
tante, forse troppe, ¢ se si desidera
perseguire le regole in modo scrupo-
loso occorre dedicarci molio tempo,
troppo. Nel mio caso, essendo impor-
tatore e produttore, dedico ormai tre
quarti della mia giomata a seguire gli
aggiomamenti e la burocrazia che si
portano dietro.

Ora con la nuova normativa ci ro-
viamo a doverci sobbarcare una mole
inaudita di burocrazia la cui conse-
guenza ¢ una lievitazione dei costi
aziendali: basti pensare al fascicolo
tecnico che deve essere preparato dal
produttore, cosa praticamente impos-
sibale per 1l 60% delle azende cines:!
E questi costi aziendali. purtroppo,
nostro malgrado genereranno un sen-
sibile aumento dei prezzi. Solo coloro
che non si adegueranno alle norme

oggi diversi enti certificatori non rie-
scono a dare informazioni o nsposte
certe, 0 a metterle nero su bianco.

Il consiglio. Operatori, scegliete
aziende con wuna professionalitd
comprovata da anni di artivitg nel
seftore, ed evitate di lasciarvi amma-
ligre da prodotti pin economici — e
guando dico pit economici intendo
dire prodori identict ad altei pif cari
— ilfudendovi di poterla far franca.
conirolli da parte degli enti preposti
ci sono, cosi come ci Saranng sici-
ramente le opportune segnalazioni
di prodotti non in regola da parte
l:{'lf_'fl.lr\'_' H:ff_'n'[{.ll{" |:'||IJ'{" r-'lll?{"l"“.l'l'l'-' .'||'I|r mer-
cato correttamente ¢ che vagliono
turelarsi e futelare il mercaio.

Luca Serafin, owner, Luca srl

The new legisiation is cerainly impor-
tant becausa it changes the responsibili-
ties (or better, responsibility now lies with
the entire toy supply chain: manuiacturer,
representative, importer and distributor)
and the way we work, however in a situa-
tion like the one in ltaly at the moment it's
ot & good thing to have oo many regula-
tions as for companies this simply means
extra costs. Countries such as Gamany,
Belgium, France and San Manno have
not approximated the directive because
costs before bureaucracy.

The directive was designed 1o stop
Asian markets that dont have rules
and this is a good thing. However we
already have many rules here, perhaps
too many, and 1o comply with the rules
carefully takes a lot of time. In the my
case, being an importer and manufac-
turer, | dedhcate three quarters of my day
to keeping up to date and managing the
bureaucracy.

Mow with the new legislation we are
faced with an amount of red tape whosa
COonsaquence is an ncrease in business
costs; take for example the technical file
that the manufaciurer needs to prepare,
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